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Nome	del	leader	del	progetto:	  

Nome	dell’azienda:	  

Descrizione	sintetica	del	progetto	(massimo	400	parole)	
	
Deve	includere:	l’opportunità	di	mercato	individuata;	come	la	soluzione/tecnologia	ideata	soddisfa	l’esigenza	di	
mercato;	in	che	modo	è	innovativa;	come	genererà	ricavi;	perché	il	vostro	team	è	adatto	a	sviluppare	l’idea	de-
scritta;	come	eventuali	investimenti/finanziamenti	vi	aiuteranno	a	raggiungere	gli	obiettivi	da	voi	stabiliti.	(Questa	
descrizione	è	da	considerarsi	non	confidenziale	e	potrebbe	essere	utilizzata	in	comunicazioni	o	eventi	pubblici)	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
 
  
 
 
 
 
 
 
 

I-KNOW	APPLICATION	FORM	
	
Eventuali	documenti	aggiuntivi,	utili	a	integrare	il	presente	application	form,	dovranno	essere	in-
clusi	in	un	singolo	file	e	dovranno	contenere	in	ogni	pagina	il	nome	del	progetto.	Gli	allegati	pos-
sono	includere	uno	schema	Gantt	del	progetto	o	previsione	dei	ricavi	attesi	(cash	flow	forecast).	
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Problema/Soluzione/Benefici	(massimo	300	parole)	
	
Quale	problema/esigenza/mancanza	risolve	la	tua	soluzione?	
Come	la	tua	soluzione	risponde	all’esigenza	individuata?	Quali	sono	i	benefici	introdotti	dalla	tua	soluzione?	
Descrivi	il	potenziale	della	tua	soluzione/tecnologia		

 

Clienti	e	Utenti	(massimo	400	parole)	
	
Chi	sono	i	potenziali	beneficiari	(utenti/clienti)	della	tua	soluzione/tecnologia?	Chi	percepisce	i	benefici	introdotti	
dalla	tua	soluzione?	Come	farai	a	raggiungere	(ed	acquisire)	i	tuoi	potenziali	clienti?	
Hai	già	ricevuto	feedback	da	potenziali	clienti/utenti?	(se	hai	già	effettuato	ricerche	di	mercato,	forniscine	un	
estratto	esaustivo)	
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Competitor	(massimo	200	parole)	

Quali	sono	i	tuoi	competitor?	Come	si	colloca	la	tua	soluzione	rispetto	i	competitor	individuati?		
Cosa	la	rende	migliore/più	efficiente?	Puoi	includere	eventuali	analisi	SWOT/PESTLE	effettuate.	

	

Guadagni	e	flussi	di	ricavi	(massimo	200	parole)	
	
Qual	è	il	tuo	business	model?	Come	pensi	di	guadagnare	dalla	tua	soluzione/tecnologia?	
Di	quali	risorse	economiche	avrai	bisogno	per	raggiungere	gli	obiettivi	che	hai	stabilito?		

	

Team	
	
Elenca	i	membri	del	tuo	team	e	il	loro	ruolo	all’interno	del	progetto	(inserisci	più	righe	se	necessario).		

Nome:	 Ruolo:	

Elenca	soggetti	partner	o	di	supporto	al	progetto	(es.	advisor,	fornitori,	partner,	ecc.)	

Nome:	 Ruolo:	

Team	(massimo	300	parole)	
	
Spiega	nel	dettaglio	come	il	tuo	team	sia	il	più	adatto	(in	termini	di	competenze,	esperienze)	a	realizzare	l’idea	di	
impresa	e	garantirne	la	sostenibilità	nel	tempo.	Se	ci	sono	carenze	(in	termini	di	competenze	o	esperienza)	spiega	
come	avete	pianificato	di	colmarle.	
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Proprietà	intellettuale	(IP)	(massimo	200	parole)	
	
Avete	pensato	di	proteggere	la	proprietà	intellettuale	della	vostra	soluzione/tecnologia?	Se	si,	come?	
Siete	in	possesso	di	diritti,	o	licenze,	utili	a	commercializzare	la	vostra	soluzione/tecnologia?	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

Roadmap	e	grafico	di	Gantt	(massimo	200	parole)	
	
Fornisci	un	cronoprogramma	dei	passi	fondamentali	e	dei	risultati	attesi	del	tuo	piano	di	impresa	nel	breve	e	me-
dio	periodo.	Qual	è	l’obiettivo	finale,	o	il	risultato	importante	che	avete	identificato	per	la	vostra	idea	d’impresa?	
Una	volta	raggiunti	gli	obiettivi	fissati	in	questo	cronoprogramma	(es.	è	possibile	includere	un	grafico	di	Gantt)	
quali	saranno	i	prossimi	passi	per	sviluppare	il	vostro	progetto?	

	
	
	
	
	
	

Indica	la	cifra	di	investimento	stimata	per	realizzare	gli	obiettivi	fissati		 €	

Descrivi	in	modo	chiaro	ma	sintetico	come	ipotizzate	di	ripartire	l’investimento	ricevuto	(tempi	e	attività)	

	

(Si	richiede	di	allegare	al	presente	form	una	previsione	di	costi/ricavi	fino	ad	un	massimo	di	tre	anni)	

	
Si	invitano	i	partecipanti	a	leggere	con	attenzione	tutti	i	punti	del	form	e	di	rispondere	in	modo	chiaro	e	sintetico.		


